令和○年○月○日
代表取締役社長　〇〇 〇〇 様
店舗開発部　○○ ○○
新規出店調査報告書
下記のとおり、新規ラーメン店の出店候補地について商圏調査および立地調査を実施いたしましたので、その結果をご報告いたします。
記
1．候補地
東京都○○区○○一丁目（○○駅東口 徒歩約2分）
2．出店計画概要
自家製麺と濃厚豚骨醤油スープを看板商品とするラーメン専門店の新規出店を計画しております。店内はカウンター16席、テーブル12席を設け、お一人様からご家族連れまで幅広いお客様にご利用いただける店舗づくりを予定しています。
3．概算出店予算
約3,200万円（内装工事費、厨房設備、空調設備、看板工事、厨房機器、什器備品、広告宣伝費、開業準備費を含む）
4．調査・検討結果
現地調査の結果、候補地は駅から徒歩2分とアクセスに優れ、周辺にはオフィスビルや商業施設、マンションが立ち並び、平日・休日ともに安定した人通りが確認されました。昼食時間帯には会社員、夕方以降は帰宅途中の利用客、休日には買い物客やファミリー層の来店が期待できる立地です。
競合店についても調査を行ったところ、ラーメン店は数店舗営業しているものの、提供する商品や価格帯に十分な差別化が可能であり、自家製麺や限定メニュー、回転率を重視した店舗運営によって競争力を確保できると判断いたしました。
さらに、候補物件は大通りに面した1階路面店で視認性が高く、店舗前には自転車置場を確保できるほか、近隣には時間貸し駐車場も複数あります。設備面でも厨房レイアウトの自由度が高く、排気・給排水設備の条件も良好であることから、開業準備を円滑に進められる環境が整っています。
以上の調査結果を総合的に検討した結果、立地条件、商圏規模、競合状況、設備条件のいずれも良好であり、十分な集客と安定した売上が期待できることから、本候補地への出店を推進することが適当であるとの結論に至りました。今後は賃貸借契約の締結および店舗設計、開業準備を進め、令和○年○月のオープンを目標として計画を推進いたします。
5．添付資料
出店候補地位置図　、　商圏分析資料　、　通行量調査報告書　、　競合店舗調査資料　、　売上予測資料　、　出店費用概算見積書　、　店舗レイアウト計画図　、　現地写真
以上
