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地域代理店候補のご確認依頼
拝啓　時下ますますご隆盛のこととお慶び申し上げます。
平素より弊社精密機械部品ならびに工業資材の供給を通じて、貴社のものづくりを支えさせていただき、誠にありがとうございます。
さて、このたび2026年度全国物流網再構築の一環として、東日本エリアにおける地域代理店体制の強化を進めることとなりました。

【背景と目的】
近年の半導体部品需要急増により、弊社製品の月間出荷個数が前年比180%増を記録。一方で、中小零細企業様へのきめ細かな納品対応が課題となっております。
そこで以下の新戦略を推進いたします：
1. 地域密着型代理店50社新設
2. 24時間小口納品体制構築
3. 現地在庫＋即日出荷サービス開始

【貴社へのご依頼】
このたび、○県内最有力候補企業として貴社を地域マスター代理店に指名させていただきたく、以下の代理店適格性をご確認させて頂きたく存じます。

【確認事項】
1. 直近3年売上高および利益推移
2. 倉庫・物流能力（保管㎡数・配送台数）
3. 営業担当者数およびエリアカバー率
4. 主要取扱メーカー（競合状況）
5. 顧客DB規模（製造業・中小企業比率）

【ご回答依頼】
· 期限：2026年5月20日（金）必着
· 方法：別紙「代理店適格性確認表」ご記入
→ メール（PDF）またはFAXにて返信
· 返送先：XX@XX.co.jp
FAX：XXX-XXX-XXXX
【マスター代理店特典】
· 専用WEB発注システム（24時間対応）
· 初年度手数料率5.5％（業界最高水準）
· 売上目標達成でボーナス最大20％
· 専用営業担当＋月2回訪問保証
· 共同展示会出展支援（年2回）

【代理店選定基準】
必須条件：
・売上高3億円以上
・倉庫面積500㎡以上
・製造業取引先50社以上
・配送車両3台以上
ご多忙の折、大変恐縮ではございますが、貴社の地域No.1物流網を活かした最強パートナーシップ構築のため、ぜひご協力をお願い申し上げます。

【お問い合わせ】
○○精密工業株式会社　新規代理店推進室
担当：○○ ○○
TEL：XXX-XXX-XXXX 内線325
直通携帯：XXX-XXXX-XXXX
Email：XXX@XXX.co.jp
WEB：https://XXX.co.jp

取り急ぎ、東日本マスター代理店候補のご確認依頼申し上げます。
5月20日までのご回答を心よりお待ち申し上げております。

敬具
